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"Avtryck pa
marknaden,
inte i skogen”

DE SENASTE TVA AREN HAR onekligen varit fina ar for oss
pa Vimek. Vi har under den har perioden haft en mycket po-
sitiv marknadsutveckling bade i Sverige och pa export. Allt fler
ser férdelarna som en Vimekmaskin medfor — ett skonsam-
mare skogsbruk dar marken inte kommer till skada, med en
latthanterlig, branslesnal, driftsaker och hdgkvalitativ maskin.

VARA FORTSATTA PLANER FOR FORETAGET 4&r l&ngsiktiga
och redan nu, efter férsta kvartalet 2015, ser vi resultat av vara
langsiktiga marknadsplaner for en positiv utveckling pa nya
exportmarknader. Fokus kommer under aret, forutom den
viktiga svenska marknaden, vara Nord- och Sydamerika. P&
sidan 10 kan du lasa en intervju med Vimeks forsta aterfor-
séljare i USA — det valetablerade foretaget Multitek. De beréttar
om behovet av sma och skonsamma skogmaskiner i USA och hur
det kommer sig att de valde att samarbeta med just oss!

NAR VI NU PABORJAT VAR etablering i USA &r Kanada
nésta nordamerikanska marknad att inta under 2015. | Syd-
amerika satsar vi tilsammans med var &gare, Cranab Group,
pa ett gemensamt bolag i sddra Brasilien. Det ar en satsning
som kanns otroligt spannande da det &r nagot olikt allt annat
vi tidigare gjort, men dér vi ocksa ser ett enormt behov av
smaskaliga skogsmaskiner. Vi forutspar att vi kommer sprida
stora volymer av vara maskiner i Brasilien och det &r med
gladje vi tar med Vimek ut i nya delar av varlden!

HAR PA HEMMAPLAN HAR VI nyligen stérkt vr organisation
genom att anstalla Maria Ohman som ny marknadsansvarig
for den svenska och nordiska marknaden. P4 sidan 4 far du
lara kénna Maria lite battre nar hon beréttar vem hon &r och
vad hon tar med sig for erfarenheter néar hon ansluter sig till
vart Dream Team. Gar allt enligt vara planer kommer vi fort-
satta att rekrytera nya, kunniga medarbetare redan till hosten.

MED NAGRA FANTASTISKA AR i ryggen ser vi nu fram emot en,
minst sagt, spannande framtid. Det &r med gladje jag gar til
jobbet varje dag, och det &r mycket tack vare en engagerad
och kunnig personal. Och tack vare er — vara fantastiska
kunder — séklart!

Trevlig l&sning!

Fredrik Lundberg, vd Vimek AB
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For ett modernt
skogshruk

Mindre och lattare ar den naturliga utvecklingen for det
moderna skogsbruket. Genom att erbjuda den har typen
av maskiner, som dessutom ar driftsakra, robusta och
branslesnala, har Vimek blivit den ledande aktéren pa den

nordiska marknaden.

- Vimek ar ett starkt varuméarke som representerar hég,
svensk kvalitet, sager Fredrik Lundberg, vd.

Som féretag stir Vimek pa en stabil grund
med en historia som stricker sig éver 100
ar tillbaka i tiden. Det som 1912 startade
som en smidesverkstad i Vin-
deln har sedan dess utvecklats
till den marknadsledande ill-
verkare av sma skordare och
skotare som man ir idag. Forsta
kontakten med skogsbranschen
togs pd 30-talet da foretaget, under namnet
Vindelns Mekaniska Verkstad, bérjade
tillverka Vindelkroken — en lyftkrok for
timmerhuggare. Under slutet av 7o-talet
skiirptes foretagets skogsfokus och under
dren som foljde utvecklade man flera
innovativa produkter for den private skogs-

VISSTE DU ATT...

... det inte existerar nagon annan
skdrdare i samma storleksklass som
Vimeks? Vimeks skérdare har en
dubbel svangfunktion vilket innebar att
de styrs bade i midjan och i framaxeln.
Det ger en extrem mandvrerbarhet
som anpassar korningen till skogen
istallet for tvértom. Du kan till och med
stalla upp maskinen sa att det framre
och de bakre hjulparen inte gar i
samma spar, vilket gor att du kan
spara marken annu mer!
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4garen, sd som vedkap, vedklyv, vedproces-
sorn G8o och en terringvagn.

1982 lanserade man sig under namnet
Vimek och flyttade i samband
med detta till nya lokaler vid
Lidbackens industriomride i
Vindeln. Resten ir, som man
brukar siga, historia.

— Sedan hésten 2013 igs
Vimek av Cranab AB och vi blev i och
med detta en del av koncernen Cranab
Group. Det ir en stark kvalitetsstimpel,
berdttar Fredrik.

Dotterbolag i Brasilien

Idag bestir produktprogrammet av fem
maskiner i serieproduktion och féretaget
genomsyras av teknisk utveckling och eta-
bleringar pa nya exportmarknader. I dags-

Maj Lindberg vid monteringen.



Idag séljs Vimeks fem maskiner pa 20 olika marknader, och fler ska det bli.

laget siljs Vimeks maskiner pd 20 olika
marknader och dnnu fler stir i antdgande.

— Vi har en lingsiktig plan att viixa och ta
oss ut pd nya marknader och mottagandet
har varit vildigt bra. En effektiv och litt-
hanterlig skogsmaskin som inte forstor
skogen och viktiga rotsystem dir den tar sig
fram ir efterfrigad i minga linder. Vara
maskiner dr dessutom snilla bdde mot
miljé och plinbok da de, med sina sma men
starka motorer, 4r brinslesnala, siger Fredrik.

Med ett nyligen satt omsittningsrekord
i bagaget och lyckade satsningar i bide
USA och Kanada sitter nu Vimek tin-
derna i den brasilianska marknaden och
Sppnar dir ett dotterbolag.

— Dir kommer vi silja vara skogs-
maskiner och Bracke Forests planterings-
maskin.

Aven Bracke Forest ir en del av Cranab
Group dir ocksa varumirket Slagkraft ingér.

— Denna satsning dr méjlig tack vare
den starka grupp som Cranab Group ir.
Fordelen dr att vi har en stérre organisa-
tion av tillverkande féretag med gemen-
samma intressen och leverantdrer. Vi kan
skaffa oss bittre villkor tillsammans, siger
Fredrik och tilligger:

— Vi hjilps at med produktutveckling

och vi kompletterar varandras kompetens.

Jamstalldhet en nyckelfraga
Bland de 20 anstillda pd Vimek ir 25 procent
kvinnor, ndgot som sticker ut i en annars
mansdominerad bransch.

— Vi jobbar mycket med jimstilldhet
och att vi har ménga kvinnor hos oss ser
vi definitivt som en férdel. Det finns
enormt manga kvinnliga skogsigare och
de tenderar vara vildigt palista och nog-
granna med hur deras skog ska skétas. Vi
stdr redo att mota deras krav, siger Fredrik.

Det ir enkelt att konstatera att de se-
naste dren varit mycket framgéngsrika for
Vimek. Efterfrigan pi deras maskiner,
bade i Sverige och ute i dvriga virlden, 4r
stor och Fredrik ser ljust pd framtiden.

— Vir personal ir fantastiske duktiga
och besitter en enorm kunskap, det 4r var
starkaste fordel. Utover det dr vira maski-
ner i manga anseenden unika och de har
dessutom ett hogt andrahandsvirde. Det
ir det inte mdnga som kan stoltsera med.

5%

av Vimeks anstéllda ar kvinnor.

- Var personal ar fantastiskt duktiga och besitter en enorm kunskap,
det &r var starkaste fordel, sager vd Fredrik Lundberg.
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Maria Ohman

ny marknadsansvarig med hoga mal

Vimeks senaste férstéarkning
inom férsaljning stavas Maria
Ohman.

Hon tilltrdder som marknads-
ansvarig fér den nordiska mark-
naden och med sig har hon lang
erfarenhet fran entreprenad- och
skogsbranschen.

— Det kénns fantastiskt roligt
att vara tillbaka i skogen igen,
sager Maria med ett stort leende.

Maria kommer senast frén en tjinst som marknads-
ansvarig fér en norsk plogtillverkare som 2010
etablerade sig i Sverige.

— Eftersom féretaget var relativt nystartat nir
jag borjade fick jag méjligheten att vara med och
bygga upp en héllbar och stabil plattform for det
svenska bolaget. Att bygga upp nigot frin grunden
har verkligen gett mig en stor bredd med manga
bra och nyttiga erfarenheter som jag nu tar med
mig till Vimek, sidger Maria.

Dessforinnan jobbade hon péi Olofsfors AB i
12 4r, bade med silj och med marknadskommu-
nikation. Hon startade som hemmasiljare men
d4 marknadsforing, kommunikation och att vara
ute pa missor och kundbesdk “dir det hinder”
ligger Maria varmt om hjirtat, tog hon efter
ndgra &r 6ver all intern och extern marknadskom-
munikation pa Olofsfors med allt vad det innebar.

— Kundservice ir jitteviktigt for mig. Det ar
alltid lika kul att vara ute pa missor och aktiviteter
och lyssna pa den kunskap och erfarenhet kunderna
besitter. Det brukar alltid bli en blandning av ris
och ros, men det 4r ocksa det som stirker och
utvecklar ett foretag.

Tror pa produkterna

Som marknadsansvarig for den nordiska markna-
den hos Vimek kommer Maria jobba bade med
aterforsiljarna och slutkunderna for att yteerli-
gare stirka Vimeks positioner.

— Vi har aterférsiljare pa tolv orter runt om i
landet och vi jobbar ocksd direkt mot slutkund i
ménga fall. Vara kunder bestar av allt frén skogs-
bolag och entreprenérer, till skolor och privata
skogsigare. Jag ser fram emot variationen!
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- Alla vill saklart ha sa liten markpaverkan som mdjligt for ett hallbart och langsiktigt skogsbruk, sa Vimeks maskiner

ar verkligen helt ratt i tiden, sager Maria Ohman.

Nagot mer hon ser fram emot ér att f komma
ut och triffa dterforsiljare och kunder.

— Bade nya ansikten och gamla kontakter som
jag bir med mig, siger hon och fortsitter:

— Jag gillar utmaningen jag har framfor mig.
Mitt mal ar siklart att jag ska kunna oka forsilj-
ningen, fi Vimek att sticka ut och blomstra. Om
man ser pa dagens skogsbruk si ir det de ldttare
och skonsamma maskinerna som ir i ropet. Alla
vill siklart ha sd liten markpaverkan som méjligt
for ete hallbart och lingsiktigt skogsbruk, sa
Vimeks maskiner ir verkligen helt ritc i tiden. De
ar for mig det sjilvklara valet!

Med sin erfarenhet i bagaget och sin aptit pa
nya utmaningar hoppas hon kunna vara en del av
ett i framtiden dnnu starkare Vimek.

— Det dr ett redan viletablerat foretag, men jag
tror och hoppas att jag kan bidra med nagot som
stirker foretaget ytrerligare!

DET HAR AR MARIA

ALDER: 36

ARBETSUPPGIFTER: marknadsansvarig for
den nordiska marknaden.

TIDIGARE ERFARENHETER: marknadsan-
svarig Tellefsdal i Sverige AB, hemmaséljare
och marknadskommunikator pa Olofsfors AB.
BOR: i Nordmaling.

FAMILJ: man och tva déttrar pa 11 och 13 ar.
FRITIDSINTRESSEN: &lskar att rora pa mig
och agnar mig garna at traning i alla former.
Tycker om att strosa i skog och mark och
plockar garna béar och svamp. Aker garna till
figllen om vintern, dar skidékning, skoterturer
och matlagning pa muurikka &r det basta
som finns. Séklart Agnar jag mycket tid &t
familien. Med tva tonarsdottrar, skolarbete och
fritidsaktiviteter ar dagarna alltid fullbokade!
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kranleverantor
till bra skogs-
maskiner.

Svensk kvalitet och
beprovad konstruktion

Vara kranar tillverkas till 100% i Sverige.
Konstruktion och utveckling sker i
Sverige av skogskunniga medarbetare
med lang erfarenhet. Var toppmoderna
produktionsanldggning i Backefors
sakerstaller produktkvaliteten.

vy

SVENSK
TILLVERKAD

FTG Original FTG Cranes AB e Industrigatan 1, 668 40 Backefors l‘ F I G
Tfn: 0521-26 26 30. Fax: 0521-26 26 39 ¢ E-mail: info@ftgforest.com e www.ftgforest.com




Vimeks konstruktorer gor
kompletta ritningsunderlag till
de legotillverkande foretag som
Vimek samarbetar med.
Samtliga platdetaljer, chassin,
hytter med mera tillverkas i
samarbete med lokala féretag.
Vimek konstruerar ocksa
elsystem och hydraulsystem

Alla kundordrar
ar unika och det
ar flera forut-

bestamda tillval och
utrustningsalternativ
som gor skillnaden
mellan ordrarna. Kedjan
startar nar Vimeks
séljare ar 6verens med
en kund om hur kun-
dens skogsmaskin ska
utrustas. Man skapar en
forsaljningsorder och
lagger in den i Vimeks

for Vimek-maskinerna.

Pa férmonte-
ringen monteras
maskinunder-

reden, motorer, tankar,
ventiler och maskinhyt-
ter. Darefter foljer slut-
montering av all évrig
utrustning och teknik.
Montérerna arbetar i
team, tva och tva, och
bygger samtliga maski-
ner fran borjan till slut.
Varje maskin innehaller
cirka 800 olika artiklar
och det tar ungefar

nio arbetsdagar for ett
monteringsteam att
bygga en fullt komplett
maskin.

affarssystem.

T i
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kedjan

fran order till leverans

All produktion hos Vimek ar kundorderstyrd.

— Det ar tillvalen som gor varje Vimek maskin
unik. Dessa tillval kan vara olika kranspets-
utrustningar, stolar och belysning av olika slag
som kunden vaéljer till sin maskin, sager Tord
Nordin, som &r produktionsplanerare.

Genom att bygga fullt kompletta skogsmaskiner, fran bérjan till slut, kontrol-
lerar Vimek hela flodet i produktionskedjan — fran kundorder till montering och
utleverans. Tillverkningen av skogsmaskiner, skordare och skotare sker uteslu-
tande mot kundorder.

Vimek har 20-talet anstillda i Vindeln i Visterbotten, en fjirdedel 4r kvin-
nor, vilket 4r unike i en traditionellt mansdominerad bransch. Féretaget har
ett flertal dterforsiljare dver hela Sverige och finns ocksa representerat i ett

20-tal linder virlden 6ver.




Montérerna provkoér
Gsedan alla skogs-

maskiner och for
testprotokoll. | samband
med det sker finjustering
och kontroll av tekniska
funktioner for att garantera
att maskinen som lamnar
Vimek ar kvalitetstestad.
Samtliga skotare avsedda
fér den svenska markna-
den registreringsbesiktas
av Svensk Maskinprovning
fore leverans till kund.
Detta innebér att Vimeks
skotare uppfyller alla krav
som stalls for att fa fram-
foras pa allmén vag.

Nar en skogsmaskin ar

fardigmonterad och godkéand
gar ordern till Tord Nordin som
lagerlagger, dokumenterar och

kontrollerar att maskinen ar

komplett, enligt kundens krav

och 6nskemal.

Forsaljnings-
3ordern hamnar

hos Tord Nordin
som bereder ordern
i affarssystemet och
beraknar leveranstid.
Det skapas aven ett
flertal tillverkningsordrar
som genererar arbets-
ordrar och plocklistor.
Plocklistorna innehaller
samtliga komponenter
som ska inga
i maskinen.

8

Lagerpersonalen
placerar artiklarna pa
rullbord som kérs ut till
monteringen. All
materiel med sparbara
tillverkningsnummer
dokumenteras ocksa
for att underlatta for
eftermarknad att fa
fram ratt reservdelar

i framtiden.

Vid utleverans bestéller Jonny Granstrom frakten och
ser till att leveransen sker till ratt adress. Har lastas
ocksa tillbehdr som ofta féljer med maskinerna.

”Det ar tillvalen som gor varje Vimek-maskin unik. Dessa tillval

kan vara kranspetsar, stolar och belysning av olika slag.”

_VISSTAR
MARKET VIKTIGT
NAR DU SKA

KOPA MASKIN?

KT MIMST PR WOTOAN

Aven den bista motorn star och faller med smé
dstaljer, som fran borjan kanske inte alltid kinns
lika patagliga.

Valjer du en maskin med CAT-motor far du Vimek &
Pon som servicepartner. Tack vare var rikstackands
serviceorganisation kan vi erbjuda 24-timmars
service- och reservdelsjour. Du kan alltid lita pa att
fa snabb och effektiv hjalp, vilket forbattrar din
produktivitet.

Ar du intresserad av ett samarbete

som bygger pa god ekonomi, ...-ﬂ#
service, trygghet och miljg,
g4 in pA: www.pon-cat.com
och las mer.

4B
15, 411 20 Gatebory
v | e [y
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Vimeks maskiner har ett unikt andrahandsvarde, berattar Jonas. ”En begagnad Vimek stannar inte lange hos oss, utan den servas innan den nastintill omgaende levereras till

en ny Vimekagare”.

En given plats I sortimentet

"Vimekmaskiner ar roliga att jobba med”

Smalandska Carl Nilsson AB i Aimhult, som sedan ett ar tillbaka 4gs
av Urasa Maskinaffar AB i Ingelstad, har haft Vimeks maskiner i sitt
sortiment under manga ar.

- Vimeks skogsmaskiner ar driftssdkra och servicevanliga och darfor
har de en given plats i vart sortiment, sédger Jonas Arvidsson, vd.

- Vimeks skogsma-
skiner ar driftssakra
och servicevanliga
och darfér har de en
given plats i vart sor-
timent, sager Jonas
Arvidsson.

Urisa Maskinaffir och Carl Nilsson 4r tva
anrika féretag med lang historia. Forra aret
firade Carl Nilsson 100-drsjubileum och
Urasa grundades pa 4o-talet.

Vid anliggningarna siljs bide skogs-
och lantbruksmaskiner och Jonas menar
att Vimeks maskiner platsar utmirke i

sortimentet.

Nybérjare och proffs
— Vimeks skogsmaskiner ir driftssikra och
servicevinliga och dirfor har de en given
plats i virt sortiment, siger Jonas. Vi ser
ocksa att manga inte vill ha stora maskiner
pa hyggena utan nagot mer sméskaligt.

— Det ir roliga produkter att jobba med
i och med att de 4r unika. De gor ett vil-
digt fint jobb i skogen och vi har minga
kunder som kor professionellt med dem.
De som képer en Vimek ir allt frin lant-
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brukare och entreprenérer till kommuner
och dgare av strre, sjilvverksamma skogs-
gardar. Bide nybérjare och proffs, inflikar
Carl-Martin Nilsson, som ir siljare pd

anliggningen i Almhult.

Unikt andrahandsvérde

Jonas berittar att kunderna uppskattar
produkterna framférallt pa grund av ate de
ir smidiga, skonsamma, brinslesnéla och
litckorda samt har ett bra andrahands-
virde.

— En begagnad Vimek stannar inte linge
hos oss utan den servas innan den nistintill
omgaende levereras till en ny Vimekigare.

Lang erfarenheten och bra service ir det
som Jonas ser som Urésas och Carl Nilssons
storsta styrkor och genom tiderna ir det
faktiskt just Carl Nilsson AB som levererat
flest Vimekmaskiner i Sverige.

Carl-Martin Nilsson, séljare i Almhult.

— Vimek har bra support och ger snabba
besked vilket ir ovirderligt for oss och for
kunden. Ytterligare en fordel ar att de finns
i Sverige och har sin tillverkning hir, siger
han och fortsitter:

— Vi uppskattar att de ir ett forhéllande-
vis litet féretag med en stor flexibilitet diir
inget dr tungrott.

Carl-Martin stimmer in och berittar
att bade de sjilva och kunderna ser forde-
larna med Vimek.

— En av vara kunder har haft sju styck-
en Vimekmaskiner. Min kinsla ir att de
som en ging kort en Vimek ofta byter till

en Vimek igen.



Vimeks aterforsaljare

Norrbottens och Vésterbottens I&n
VIMEK AB

Allan Jonssons vag 11, 922 31 Vindeln
Tel: 0933-135 15 Fax: 0933-710 56
info@vimek.se / www.vimek.se

Jémtlands och Hérjedalens lén
STIGS MASKIN AB
Ostersundsvagen 61, 830 30 Lit
Tel: 0642-442 20 Fax: 0642-100 08

per@stigsmaskin.se / stig@stigsmaskin.se

www.stigsmaskin.se

Medelpads, Halsninglands

och Géstriklands I&n

STIGS MASKIN AB

Box 9014, 850 09 Sundsvall

Tel: 070-689 42 56
christer.tallmarker@skogovind.se

Dalarnas ldn

TRAKTORCENTRALEN AB
Yvradsvagen 39, 792 34 Mora

Tel: 0250-77 35, 070-283 14 03
anders.holmstrom@traktorcentralen.se
www.traktorcentralen.se

Uppsala och Stockholms ldn
STEFAN PERSSON & CO HB
Norr-Vallby, Viksta, 740 30 Bjorklinge
Tel: 070-537 22 92, 070-602 98 00
Fax: 018-372150
marcus@norrvallby.se
www.norrvallby.se

Véstra Gdtalands lén

GJ MASKIN FALKOPING

Fredsgatan 1, 521 41 Falkdping

Tel: 0515-77 78 00 Fax: 0515-77 78 15
daniel@gjmaskin.se

www.gjmaskin.se

Véstra Gotalands lan

ENANDERS MASKINAFFAR AB
Backeskogsgatan 4, 504 68 Boras
Tel: 033-29 03 30

Fax: 033-29 03 39
info@enandermaskin.se
www.enandermaskin.se

Ostergdtlands, Jénkdpings och
Kalmar Ian samt Oland och Gotland

Ostergdtlands, Jénkdpings och

Kalmar Ian samt Oland och Gotland
AB MEK & MASKIN

Grossistgatan 2, 553 02 Jonkdping
Tel: 036-290 22 30 Fax: 036-15 01 67
info@mek-maskin.com
www.mek-maskin.com

Kronobergs, Hallands, Skénes

och Blekinges ldn

URASA MASKINAFFAR AB
Finnamyrsvagen 1, 360 44 Ingelstad
Tel: 0470-304 10 Fax: 0470-309 66
umab@urasamaskin.com
www.urasamaskin.com

Kronobergs, Hallands, Skénes

AB MEK & MASKIN

Sddra industrigatan 23,

598 40 Vimmerby

Tel: 0492-798 40 Fax: 0492-158 05
info@mek-maskin.com
www.mek-maskin.com

Sérmiands, Vdstmaniands och Orebro I&n
WISTROMS GALLRINGSUPPDRAG AB
Villa Tallbacken, Floda, 641 97 Katrineholm
Tel: 070-333 03 54
wistromsgallring@telia.com
www.wistromsgallring.se

och Blekinges ldn

CARL NILSSON AB

Backgatan 26, 343 21 Almhult

Tel: 0476-533 00 Fax: 0476-152 22
forsaljning@carlnilsson.se
www.carlnilsson.se

Hydraulikkomponenter
for alla behov

AMAB
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Multitek

Vimeks forsta aterforsaljare i USA

USA, Kanada, Asien och Brasi-
lien. Vimek, som idag ar mark-
nadsledande i Norden, gér
kontinuerligt uppskattade lanse-
ringssatsningar pa flera kontinen-
ter utanfér Europa. Féretagets
forsta aterforséljare i USA heter
Multitek. Ett valetablerat féretag i
branschen som ar forst i landet
att erbjuda sina kunder Vimeks
unika maskiner.

Som vice forsiljnings- och marknadsforingschef
pad Multitek dr det Marcus Steigerwaldts jobb att
f3 foretaget att vixa och fortsitta ligga i framkant,
detta genom att stindigt erbjuda nya, innovativa
produkter. Marcus besokte sin forsta Elmiamassa
2009 och det var dd han for forsta gingen kom i
kontakt med Vimek.

— Av alla produkter pi missan var detta den
utrustning som lockade mig mest. Jag akee ill-
baka till USA och satte genast igdng med en stor
marknadsundersokning och insdg att deras ma-
skiner tilltalade vira kunder. Det fanns behov av
den hir typen av maskin som inte var tillgodo-

sedda, siger Marcus.

Stort behov i USA
Marcus berittar att uppfattningen i USA ir att
alla skogsmaskiner ir vildigt stora.

— Och f6r det mesta ir detta sant. Jag sig att
mindre maskiner borjade ta plats i andra branscher,
sd som byggindustrin, men jag sig ingen mindre
utrustning for den professionella skogsbrukaren.

Han hérde sig for bland sina kontakter i bran-
schen och fick medhall — det fanns ett behov av
och en efterfragan for den hir typen av produke
pd den amerikanska marknaden.

—Jag kontaktade Fredrik pa Vimek dver telefon
ménga ginger och s smaningom kom Fredrik hit
och triffade oss. Han flog hit pd vintern nir det
var -27 grader kallt. Vi gick in i skogen i Wisconsin
och triffade ett par besittningar som sysslade med
timmeravverkning. Det var riktigt kallt och jag
forklarade att vi behover en mangsidig maskin
som kan uthirda hért klimat, sné, brant terring
och vara stark. Fredrik sa ”inga problem” och vi
satte igdng med distribution i USA.

10 | www.vimek.se

”Make it simple”, sa Marcus till Fredrik nar de tva traffades och pratade om Vimeks maskiner. Maskinerna ar enkla

och s& kommer de forbli &ven i framtiden, férsékrar Fredrik.

”En oéndlig relation”

Multiteks vedbearbetningsmaskiner dr marknads-
ledande i USA och i syfte att fortsitta expandera
med nya produkter och till nya utmaningar tog
man in Vimeks produkter i sortimentet.

—Artinta en ny marknad med en unik produkt
har sina utmaningar, men vi sig behovet och
ville vara forst. Nu ir vi forst med den hir typen
av maskiner och vi kopplar ett grepp om den
marknaden, siger han och fortsitter:

— Vi har sedan tidigare gemensamma kunder
och nir vira kunder koper Vimekmaskiner genom
oss kan vi bistd med hogklassig support, reservdelar
och personal med stor kunskap kring maskinerna.
Om vi har kunder som ber om en produke eller
en modifiering sd lyssnar Vimek pd oss. Det ir
trevligt att jobba med Fredrik och Vimek som
lyssnar pa vara behov och férstar skillnaderna i var
marknad jimfért med den europeiska marknaden.

Vi ser fram emot en oindlig relation!

DET HAR MULTITEK

Multitek &r en tillverkare av vedmaskiner
som riktar sig till den professionella
anvandaren. Multitek grundades 1973 av
Leo Heikkinen. Leo &r vida kand i USA
som en av de ledande innovatérerna inom
skogsindustrin och han har baserat sin
affarsmodell pa den enkla filosofin att
"bygga det battre an det behdver vara”.
Multitek distribuerar idag sin utrustning
Over hela varlden med karnmarknader i
USA och Kanada, Australien och Nya
Zeeland, Storbritannien och Irland samt
Sydamerika och

regioner i Asien.
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Simulator

satter Vimek i framkant

Hur blir resultatet vid gallring med Vimeks skérdare jamfért
med en stickvdgsgaende, stor skogsmaskin? Svaret far du
i Vimeks simulator som nu presenteras.

- Vi vill pa detta satt fortydliga skillnaden mellan att anvanda
en stor och liten maskin i ett gallringsbestand, sager Johannes
Nilsson, konstruktion- och produktansvarig pa Vimek.

Vimek ér inom sitt segment forst i branschen med
en egen framtagen simulator och ser en stor kund-
nytta i den satsningen.

— Simulatorn ska anvindas i utbildningssyfte
for att i en virtuell miljé lira sig grundliggande
kunskap om att kéra Vimeks maskiner. Simulatorn
ir realistiske uppbyggd med spakar och allt som
finns i en verklig maskin. Den har ocksa ett full-
virdigt apteringssystem, vilket ger en mer realis-
tisk utbildningsmiljo, berittar Johannes Nilsson
som héller i projektet.

— Simulatorn ger dven bittre méjligheter att
kunna visa vara kunder hur Vimeks maskiner ir
uppbyggda och hur styrsystem fungerar. Den
kommer inte att ersitta utbildning ute i skogen
fullt ut, men blir ett intressant komplement.

Visar vad som &r unikt

Sveriges lantbruksuniversitet, SLU, och Skogs-
mistarskolan har gjort studier dir likvirdiga tall-
bestind, gallrade med Vimeks maskiner och
stickviigsgdende maskiner, har mitts in och jim-
forts. Dessa data finns inlagda i simulatorn.

— P4 detta sitt kan man se skillnaderna i resul-
tat hur det blir med den ena eller andra typen av
maskin och fir ett bra diskussionsunderlag, siger
Johannes Nilsson. Vart syfte ir att fortydliga vad
skillnaden blir och visa det som 4r unikt med
Vimeks maskiner.

Fler tekniknyheter
Vimek ligger i framkant pé tekniksidan, inte bara

genom den nya simulatorn. En tekniknyhet ir

dven smart parameterjustering av elhydraulisk
kranventil.

— Via ett "hemsidesgrinssnitt” kan man gora
personliga instillningar av kranhastighet och
joystick. Man kan siga att maskinen far en lokal
“hemsida” dir operatéren kan surfa in med valfri
utrustning (dator, surfplatta, smartphone). Kund-
nyttan ir frimst att det 4r anviindarvinligt, siger
Johannes Nilsson.

‘ ELECTRUM
AUTOMATION AB

Innovation partner

Vi vill och kan vara din nya innovationspartner

Electrum Automation ar en komplett
samarbetspart gillande elsystem for

kunskap och lang erfarenhet har tagit
oss dit vi ar idag.

Tel: +46(0)90-18 45 50 E-post

e Korta beslutsvagar
e Starkt engagemang
maskiner och fordon. Professionell ¢ Teknisk forstaelse
e Hog innovationsniva
* Prototyper & serieleveranser

: info@electrumab.se

Hardvara

Mjukvara

Monterinigi 7

Egna produkter

symboler.

CBMS8 &r den senaste i raden av
egenutvecklade produkter. En
CAN-bus knappsats med LED belysta
knappar och kundanpassningsbara

Web: www.electrumab.se
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VARA KUNDER SER 0SS
OFTA SOM EN AVDELNING

I SITT EGET FORETAG

— DET AR VI STOLTA OVER.

PRODUKT- TILLVERKNING
UTVECKLING

- e

Protab &r en modern underleverantér till industrin och vi erbjuder ) — I
ett komplett tjdnsteutbud som bearbetning, frasning, svarvning och ; = .
montering. Var maskinpark ar mycket modern och vi hjalper dig
bade med kortserie- eller langserieproduktion. YTBEHANDLING LOGISTIK

Vi arbetar dven med vardeflddesanalyser och ar kanda fér var
hdga kvalitet.

Protab i Vindeln eller Protab i Nordmaling
Kontakt: 0933-395 60, info@protab.se p
www.protab.se

rotab

www.compia.se GROUP

@) GGEsuND FoREST EC0-TRACKS.

The professional’s choice www.eco-tracks.com

U-SOFT”

Vér unika varmebehandlingsprocess
gor svardet styvt och slitstarkt.

Enastéende &terfjadrings-

egenskaper tack vare Bandet som har allroundegenskaper och &r
skonsamt mot marken. U Soft har ett suveréant
grepp och dackskydd.

R-seriens legering.

12 ténder pa noshjulet
4 reducerar friktion och slitage. |

MADE IN SWEDEN.

Vi &r Sveriges storsta tillverkare av maskinsvérd.
Vi véagrar kompromissa och satter alltid kvalitet
och prestanda framst.

Make. your own'way

Kundtia.nst_: 0650-74 05 50,"www.iggesundforest.se




100

Vimekskodrdare nummer 100

kommer att leve-
reras i samband

med Skogs-  gkogsElmia
Elmia 2015. 476 JUNI 2015 - JONKOPING

for sa lange

o sedan lanserades

A Vimek 606 med
dagens plattform.

100%

av Vimeks skotare &r vag-
registrerade for framfort pa
allmén vag, nagot som skiljer
Vimek fran konkurrenterna.

MEMEER

Bli en del av
Vimek Dream Team!

| Dream Team-shopen hittar du
designade, funktionella profil-
klader frén var Vimek-kollektion.
Har kan du bestalla allt frén
t-shirts, kepsar och mossor till
jackor och arbetsoveraller till dig
sjalv, en van eller en kollega. Gor
ett besok, bli ett med Vimek!

EMMEGI Heat Exchangers Nordic AB.

Box 1136, 262 22 Angelholm
magnus.herbst@emmegi-heat-exchangers.se
Phone: 0431-415096 - Mobile: 0708-654201
www.emmegi-heat-exchangers.com

Brandskydd

med vattendimma under hogtryck:
for alla motorrum och slutna utrymmen

¢ Kylande och kvdvande vattendimma

e Kolvackumulator, placeras i valfri position
e Miljdvanlig och snabb reaktion vid brand
e Minimalt saneringsbehov efter brand

e L&g servicekostnad

Tel: 0470-77 22 00

www.fogmaker.com

www.vimek.se | 13
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Miljoanpassad oc
effektiv smorjning

Vi erbjuder ett komplett sortiment av biologiskt nedbrytbart smorjmedel.
Under mdnga ar har vi samarbetat med svenska fordonstillverkare och
levererar smorjmedel bade till serviceverkstdder och till fabriksfyllning.

Q8 Holbein Bio Plus Q8 Bizet Bio 68

En serie syntetiska hydraulikoljor baserad pé& Biologiskt nedbrytbar, vegetabilisk kedjeolja
fornybara estrar for dretrunt bruk i mobila och for sagskedjor. Ar avsedd som dretrunt
stationdra hydraulsystem. Innehdller asklésa olja i hela landet.

(zinkfria) slitagehammande tillsatser.

Finns i tva varianter:

Q8 Holbein Bio Long Life dr baserad pa mattad
ester och Q8 Holbein Bio Plus &r baserad pd
omdttad ester.

Ar upptagen pa SP:s och TRB Miljos
godkdnnandelistor.

Q8 Renoir WR 462

Kalciumfortvdlat fett baserat pa biologiskt
nedbrytbara estrar. Tack vare extrem vidhdftning
och nedbrytbarhet Iadmpar sig produkten mycket
vdl som sagkedjefett. Latt pumpbart i de flesta
centralsystem, @ven vid riktigt Iaga temperaturer.

Ar upptagen pa SP:s och TRB Miljés
godkdnnandelistor.

Q80ils forsdljningsstdllen
finns over hela landet.

Du dr ocksa alltid valkommen
att kontakta oss.

Sdljsupport:
020-88 88 00, smorjmedel@OKQ8.se

Teknisk Service:
08-506 805 40, produktteknik@OKQ8.se



VIMEK

En ny

Bernt Jonsson driver en
storskalig skogsentrepre-
nad, men ser en ny mark-
nad 6éppna sig genom att
aven anvanda Vimeks
lattviktsprogram i sin
verksamhet.

- Vi har investerat i bade
en skotare och skérdare
fran Vimek som ger en
smidigare och sparfri
gallring, séger han.

Sedan 25 &r tillbaka driver Bernt Jonsson
Hassela Skogsentreprenad AB. Bolaget
utfor skogstjanster, kdper rotposter, leve-
rerar virke och dven transporterar maskiner.

— Verksamheten har vuxit efterhand,
berittar Bernt. Idag ir vi ett 30-tal anstillda,
merparten ir maskinfdrare, och har 17
skogsmaskiner. En bred maskinpark for
bade grovt och klent timmer.

Hassela Skogsentreprenad ir verksamt
i Mellansverige, frimst i Hilsingland och
Medelpad, och miljscertifikat enligt
PEFC. Bolaget anlitas av bade skogsbolag
och privata skogsigare.

Vad ir er styrka?

— Stor flexibilitet, vi 4tar oss alla typer
av uppdrag, stora som sma.

Nytéank éppnar fér ny marknad
Genom investeringen i Vimeks storsta
skotare 610TT och den nya generationen
skordare 404Ts 6kar Hassela Skogsentre-
prenad ytterligare sin flexibilitet.

— Forst nu har jag fact upp dgonen for att
dessa maskiner kan passa dven i professionell
verksamhet, och ser helt nya mojligheter
och en ny marknad dppna sig, siger Bernt.

— Vi har varit pd visningar och triffat
en entreprendr som anvént dem i flera ar
med gott resultat. Man skulle kunna siga
att Vimeks maskiner 4r en modern arden-
ner som gar pa diesel i stillet f6r havre!

Mindre stormkanslig skog
Dagen fore julafton 2014 bestillde Bernt en
kundanpassad skotare och skérdare frin

Vimek.

marknad

oppnas tack vare Vimeks lattviktsprogram

Vimeks maskiner 6kar Hasselas flexibilitet. ”Forst nu har jag fatt upp 6gonen for att dessa maskiner kan passa
aven i professionell verksamhet, och ser helt nya méjligheter och en ny marknad 6ppna sig”, sager Bernt.

— Jag ville ha skérdardator med virde-
aptering installerad. Vi har dven gps med
kartor inlagda dver omrdden dir vi kér,
dessutom backkamera, berittar Bernt.

Maskinerna levererades i februari.
Resultaten ir sd hir lingt mycket goda.

—Vid tidig gallring ir ofta storre maskiner
for stora, siger Bernt. Den stora fordelen
med Vimeks maskiner r en skonsam gallring.
Du behéver inte ta upp breda skogsgator,
utan kan gdra en forsta gallring pa skogens
villkor och lata de bista triden sta kvar.
Maskinerna limnar nistan inga spar efter
sig. Samtidigt leder mindre vindfang i be-
stinden till en mindre stormkinslig skog.

Stor efterfragan pa jobb
Bernt méter ett stort intresse bland skogs-
dgare for att gallra pd detta sitt.

— Vi hade en lokal visning dir det kom
60 personer i en liten by, en del bokade
korning direke. Det dr viktigt att enskilda
skogsigare far upp dgonen for gallring for
att se skogen vixa och ge avkastning pa

sik, sdger Bernt. Redan funderar han pd
att kdpa fler Vimekmaskiner.

— Med tanke pa att efterfragan pi jobb
ir stor kan det bli s, samtidigt giller det
att hitta intresserade maskinforare, vi har
nu tva forare som brinner f6r det hir, av-
slutar Bernt Jonsson.

ETT EFFEKTIVT TEAM

| Vimek 610 har man lyckats kombinera
motor och transmission till att leverera
hag effekt, produktivitet, prestanda,
allt med lag bransleforbrukning och till
en kostnadseffektiv maskin.

Tillsammans med Vimeks bestands-
géende skordare, Vimek 404T5, &r
det marknadens mest effektiva team
fér modern, skonsam och stickvags-
16s gallring. Skérdaren kan utrustas
med olika kranspetsalternativ sdsom
gripskopa for dikesrensning eller
aggregat for bland annat réjning av
kraftledningsgator.

- Du behéver inte ta
upp breda skogs-
gator, utan kan goéra
en forsta gallring pa
skogens villkor och
lata de basta traden
sta kvar. Maskinerna
lamnar nastan inga
spar efter sig, sager
Bernt Jonsson.

www.vimek.se | 15



TILLVERKNING AV
HYDRAULCYLINDRAR & GRIPKLOR

E..|ARSSONS MEKANISKA AB

_ Fiir stort & smatt
KE€DJAN

Chaufférvigen 23

~ 063-5177 55
www.kedjanab.se
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LOKAB

SYSTEMS

Laserskdrning * Stansning « Bockning
Svetsning - Montering

At your srvice sinee 199)

Telefon: 0221-535 00 e-post: info@forarmiljo.se internet: wwwiforarmiljo.se

ALLA SLAGS M

TRAFORBRUKNINGS- V..\

MATERIAL qEGSNAS
TRUCKSTRON, UNDERSLAG, MELLANLAGG, KAPADE
AMNEN, SPECIALEMBALLAGE och mycket mer.... LI

Tel. 0933-402 00
Hégkvalitetsprodukter for sagverk, aluminium-och jarnindustrier.

www.tegsnas.com

Vimek lanserar

smart app

VIMEK HAR UTVECKLAT en Vimek-app for smartphone for att 6ka
servicegraden och starka kundkontakten. Ett mindre antal kunder har
testkdrt den och man &r nu redo att lansera appen.

— Den som ér intresserad av att vara med och hjélpa oss med
produktutveckling, genom att delta i vart kundprogram, mailar till
johannes@vimek.se. Antalet platser &r begransat men an finns det
platser kvar, séger Johannes Nilsson, ansvarig for Vimeks app.

Syftet &r att fa in forslag och idéer fran kunder via appen. Synpunkter
som &r vardefulla att fa ta del av for tekniker som jobbar med Vimeks
produktutveckling.

- Vi vet att det ute hos véara kunder finns samlad kunskap, stor
uppfinningsrikedom och engagemang. Detta vill vi ta del av och ser goda
majligheter att kunna f& en djupare insikt om véra kunders behov, sager
Johannes Nilsson. Det &r viktigt att dven fa in rapporter om eventuella
driftstérningar pa maskiner eller om man har identifierat komponenter
som har for kort livslangd. Det ger oss ett bra beslutsunderlag for var
produktutveckling och leder till &nnu battre I6sningar for vara kunder.

Skotare Vimek 610 kan béra
mer &n sig egen vikt.

Den kan lasta
to n 5 ton men vager

s& mycket, eller lite,

k vager var minsta maskin

Vimek 630 Minimaster.

endast 4,7 ton.
SR Wi lagerfar primir o

|
PRI < akundirvariatorer till
sndskoter och skogmas
Avan till ATV.

Friiga mar frdn din ndirmaete Slerfdr el are
wiwvw. teolehtimalki_{f

Din produkt ar unik.

Det har varit var grundfilosofi i ver 60 ar. Just darfér erbjuder vi skraddarsydda
helhetsldsningar efter dina behov inom konstruktion, mekanik, kablage och systemmontage.

Lés mer om vad vi kan géra for dig pa www.gerdins.com

16 | www.vimek.se

BYGMA

- Din leverantér av bygg- och industriprodukter
0933-397 80 » www.bygma.se




Dina kontaktpersoner hos Vimek

FREDRIK LUNDBERG
Verkstallande Direktor, Nya marknader
0933-135 20, 070-399 22 86
fredrik.lundberg@vimek.se

JONNY GRANSTROM
Reservdelar, Order, Reklamationer
0933-135 28
jonny.granstrom@vimek.se

URBAN LUNDSTROM MARIA OHMAN

Forsaljning Europa Forsaljning Norden
0933-135 30, 072-245 99 80 0933-135 16, 070-369 76 61
urban.lundstrom@vimek.se maria.ohman@vimek.se

ULF JOHANSSON JOHANNES NILSSON

Eftermarknad, Service, Support, Utbildning Konstruktion/Produktansvarig
0933-135 23, 076-113 09 75 0933-135 18, 070-234 95 34
ulf.johansson@vimek.se johannes.nilsson@vimek.se

| Greencarrier is one of the Nordic region’s largest privately owned

companies specialising in global transport solutions. Today we are

a team of 800 employees in 14 countries. www.greencarrier.com ~
GREENCARRIER
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Vimeks produkter

Vimek erbjuder den marknadsledande och kompletta

maskinparken fér det moderna skonsamma skogsbruket.

Robusta, driftsdkra, branslesnala och servicevanliga
maskiner som ar latta och smidiga i skogen.

preany

VIMEK 610.2

o Traktorregistrerad for framfart pa allman vag.

o Lastkapacitet pa 5000 kg, mer &n sin egenvikt.

o Kraftfull motor pa 60 Hk fran CAT och modern
hydrostatisk-mekanisk transmission fran Bosch
Rexroth.

¢ Medlem i vart DreamTeam tillsammans med
var bestandsgaende skérdare Vimek 404T6 for
modern, skonsam och stickvagslds gallring.

¢ LED belysning som tillval, 6kad hydrauleffekt
samt integrerad WiFi-modul for kran- och
ventilinstallningar.

VIMEK 610.2
BIOCOMBI

e Traktorregistrerad for framfart
pa allman vag.

* Marknadens effektivaste maskin
fér uttag och transport av biobransle.

e Kraftfull motor pa 60 Hk fran CAT
och modern hydrostatisk-mekanisk
transmission fran Bosch Rexroth.

¢ Forstarkt och forbattrad
ny fallgripsag med fettsmorjning
av sagkedjan.

e LED belysning som tillval, 6kad
hydrauleffekt samt integrerad
WiFi-modul fér kran- och ventil-
instéllningar.




VIMEK 606TT

¢ Traktorregistrerad
for framfart pa allman vég.
¢ Lastkapacitet pa 3000 kg
mer an sin egenvikt.
* Mycket lagt

marktryck och bransleférbrukning.

¢ Air condition
finns nu som tillval.

® Brett utbud av tillval
och extra utrustning. Finns dven
med alternativa vagnslangder.

VIMEK 630
MINIMASTER

¢ Traktorregistrerad

for framfart pa allman vag.
¢ Ramstyrning som tillval

for 6kad mandvrering och framkomlighet.
¢ Extremt lattmanévrerad

8-hjulsdriven miniskotare

med servo och breda hjul som standard.
¢ Brett utbud av tillval

och extra utrustning for olika anvéndningsomraden.
¢ Idealisk for de mest extrema forhallandena

med markfrigdng pa nara 400 mm med helt slat

undersida.

VIMEK 40476 Droam

e Marknadens smidigaste
maskin for stickvagslos gallring.
¢ Kraftfull motor pa 60 Hk
fran CAT och modern hydrostatisk
transmission fran Bosch Rexroth.
¢ Medlem i vart DreamTeam
tillsammans med var skotare Vimek 610.2 for
modern, skonsam och stickvagslds gallring.
¢ Svangvinkel pa 80°
tack vare styrbar framaxel.
¢ Kan utrustas med olika kranspetsalternativ
Vimek gripskopa for dikesrensning eller
rojaggregat for tex kraftledningsgator.
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VIMEK

Allan Jonssons vag 11, 922 31 Vindeln

Tel: 0933-135 15 | Fax: 0933-710 56
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myNeWSdesk

youtube.com/user/vimekab mynewsdesk.com/se/vimek

facebook.com/vimekab

instagram.com/vimekab




